Introduction :
Aider les paysans africains a mieux s'impliquer dans la commercialisation de
leurs produits

Lexique

Partie 1 :
Petit bilan de la commercialisation des produits
agricoles africains

Fiche 1A : Commercialisation des produits agricoles
en Afrique : Quel bilan depuis les indépendances ?

Fiche 1B : La recherche agronomique en Afrique : Contribution de la
recherche agronomique a 'amélioration des filieres agricoles

Fiche 1C : Cultures de rente ou cultures vivrieres : Le paysan a-t-il
vraiment le choix ?

Partie 2 :

Les produits agricoles africains et le libre échange

international

Fiche 2A : Libéralisation des échanges commerciaux : Enjeux, contraintes et
perspectives pour les paysans africains

Fiche 2B : Normes internationales : Enjeux et contraintres
pour les producteurs africains

Fiche 2D : Le commerce équitable : Aider les petits producteurs a mieux
vivre de leur travail

Partie 3 :
La commercialisation au niveau local :
des acteurs et des stratégies

Fiche 3A : Les coopératives agricoles en Afrique : Role dans la commer-
cialisation des produits agricoles

Fiche 3B : Les autres acteurs de la filiére : Role dans la commercialisation des
produits agricoles

Fiche 3C : Le commerce informel : Cas de la cola en Cote d’Ivoire

Fiche 3D : Commercialisation des produits agricoles : Des outils pour mieux
s’informer et communiquer
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Des paysans s’organisent pour commercialiser
leurs produits

Fiche 4A : Les «caféiculteurs» du Burundi : S'associer pour mieux se positionner
sur la filiere café

Fiche 4B : Les petits producteurs d’oignon du Cameroun :
Se fédérer pour mieux produire et mieux vendre ses produits

Fiche 4C : Les bourses céréaliéres «Afrique verte» au Burkina Faso :
Mettre en contact les offreurs et les demandeurs

Fiche 4D : Les marchés de gros de Bouaké en Cote d'Ivoire : Améliorer la
commercialisation des vivriers au niveau de la sous région

Pour aider les producteurs a améliorer
leurs stratégies commerciales
Fiche 5A : Renforcer le role des producteurs dans la commercialisation

Fiche 5B : Intégrer les marchés pour améliorer le commerce des vivriers
entre pays du Sud

Fiche 5C : Analyser les marchés et calculer ses cotits de production

Fiche 5D : Quelles conditions pour développer I’agro-business
en milieu rural ?
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